I stroje a technologie
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NARADIU ZOSTAL VERNY

Patri do generdcie strojdarov, ktord aj napriek turbulentnému obdobiu 90. rokov v ekonomike a strojdrstve
zoldst, na toto odvetvie nezanevrela. Prave naopak, povazovala to za vyzvu a novit Sancu vo svojom

profesiondlnom Zivote.

Stefan Prostindk

Rozpravame sa s Ing. Stefanom Prostinakom,
konatelom dubnickej spolocnosti TNS, kto-
ry oblasti obrabacieho naradia a nastrojov pre
trieskové obrabanie, venoval prakticky cely
svoj doterajsi profesionalny zivot.

Pdn Prostindlk, ¢o predchddzalo

vdasmu rozhodnutiu zadat podnikat

v oblasti trieskového obrdbania?
Po skonceni skoly som vzdy posobil len v ob-
lasti strojarstva, kde som postupne preSiel od
zakladov az k veducim poziciam. Pocas prace
v naradovni som mal predstavu o naradi a jeho
vyuziti na CNC obrabacich strojoch. V tom case
boli stroje osadzované najmd naradim z ceskej
produkcie a od davno zavedeného zahrani¢ne-
ho dodavatela naradia Sandvik. Po postupnom
rozpade ZTS som sa tak chopil prilezitosti po-
moct strojarskym firmam svojimi skusenos-
tami v oblasti naradia a ponuknut im aj kvalitneé
naradie inych vyrobcov.

Ste ,origindlny “ strojar?

Samozrejme! Po maturite na strednom odbor-
nom ucilisti so zameranim na strojarstvo som
nastupil do ZTS Dubnica. Za tych 17 rokov, ktore
som tam posobil, som ziskal skusenostia zruc-
nosti v oblasti obrabania a opracovania kovov.
Prakticke skusenosti som doplnil o teoretické
vedomosti dialkovym Studiom na Slovenskej
technickej univerzite v Bratislave. Po odcho-
de zo ZTS som posobil v sukromnych spolo¢-
nostiach zaoberajucich sa predajom naradia na
CNC obrabacie stroje.

Firmu ste zaloZili v roku 2001,

s akym podnikatelskcym portfoliom

ste zacinali?
Zacinal som len s predajom naradia japonskej
znacky Sumitomo a nemeckej znacky Gue-
hring. Postupne som ziskal dalSie zastupe-
nia obchodnych firiem. Takze dnes moézem
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povedat, ze nasa spolocnost dokaze komplex-
ne zabezpecit naradie pre dany technologicky
proces od zverakov, upinacov, fréz, reznych do-
Sticiek i Specialneho naradia.

Sidlite na strednom Povazi, tu zacala
a zrejme aj je, hlavnd orientdcia na
strojdrske firmy...
Na zaciatku to bolo tak. Po postupnom ozive-
ni strojarskych firiem na Slovensku nas oslovi-
li aj spoloc¢nosti z inych regionov, vdaka ¢comu
sme pokryli obchodné aktivity na uzemi cele-
ho Slovenska.

Je hlavnym predmetom podnikania

len obchod, alebo poniikate

strojarom aj dalsie sluzby?
Nie, aj ked nosnou castou nasho podnikania je
predaj presnych nastrojov. V sucasnosti zacina
na firmy doliehat nedostatok kvalitnych tech-
nologov, ¢o sa snazime firmam pomahat rie-
Sit technickou pomocou a poradenstvom. Na-
Si obchodnici priamo u zakaznika overia funkciu
prislusného naradia v testoch a odporucia mu
optimalne rieSenie pre danu technicku opera-
ciu. Tuto sluzbu v poslednom ¢ase nasi zakaz-
nici stale viac vyhladavaju.

Zacinali ste v tomto podnikani sam.

Aleo je to dnes?
Ano, a bolo to zaujimavé... Za¢inal som sam,
po pol roku som pribral administrativhu po-
moc a neskoér aj technicku. Firma si zaro-
ven vychovava vlastnych manazeérov, kto-
ri su stotozneni s jej kulturou i cielmi tak, aby
posuvali spolo¢nost dalej dopredu. V su-
¢asnosti ma nas tim 14 ludi. Dnes je naro¢né
najst kvalitnu pracovnu silu. TeSim sa zo svoj-
ho timu a je pre mna doélezité, aby ludia pra-
cujuci vo firme boli spokojni a pracovali v pri-
jemnej atmosfére. Je pre mna dolezité nielen

naplnenie vizie firmy, ale i spokojnost mojich
zamestnancov.

Keby sme mali definovat charakter

Jiriem, s ktorymi spolupracujete,

priblizme ich z hladiska podnikania.
Mame réznych zakaznikov, ¢i uz z pohladu vel-
kosti firiem alebo oblasti podnikania. Prevazne
ide o strojarske firmy zaoberajuce sa kovovyro-
bou a firmy naviazané na vyrobu komponentov
pre automobilovy priemysel, stavebny priemy-
sel, chemicky a bansky priemysel.

Alkeé je v tomto obdobi podnikanie?
Uprimne povedané, podnikanie je v sticasnos-
ti tazSie, ako pred 15 rokmi. Trh sa meni. Pozia-
davky zakaznikov sa zvysuju, predizuju sa le-
hoty splatnosti. Toto su otazky, kde sa snazime
spoloc¢ne so zakaznikmi ndjst vzajomnu zho-
du. Aj konkurencny boj je tazsi, pretoze pro-
dukty sa kvalitou dobiehaju a su dost vyrovna-
ne s konkuren¢nymi, takze zakaznik ocakava
k tovaru este pridanu hodnotu vo forme dal-
Sich sluzieb a vyhod. To vsak trapi nielen fir-
my v strojarstve ale aj v inych odvetviach. O to
viac si cenime déveru nasich stalych obchod-
nych partnerov, ktorych rast je pre nas dolezity
a velmi sa mu teSime. Tito zakaznici vyuzivaju
nase komplexné sluzby. M6zeme dodat tech-
nologiu, casovu studiu i naradie a balik sluzieb
sme doplnili aj o nastavovanie CNC strojov.

Je tento biznis atraktivny? Cim je

zawjimavy?
Odpoviem len za seba. Pre mna je zaujimavy, le-
bo ma bavi. Tento obchod rozhodne nie je ste-
reotypny, je plny procesov a neustaleho vzde-
lavania sa. Denno-denne riesime technicke
otazky a hladame riesenia. VyrieSenie proble-
mov k spokojnosti nasich zakaznikov aich spat-
na vdzba mi davaju silu a motivuju maist dalej. @
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